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+ REQUISITOS Y SOCIALES




PERFIL
ACADEMICO

ambiente.

El Ingeniero en Comercio Internacional de la Universidad del Valle esta
formado para disefar, instrumentar, promover, ejecutar y evaluar sistemas,
planes y estrategias de comercializacidn internacional de bienes y servicios,
siendo capacitado en las areas de Finanzas, Legal, Comercio y Marketing.
Capaz de identificar oportunidades de negocio, ya sea propias o para terceros
con una visién emprendedora, humanista, creativa, practica, critica, ética, de
responsabilidad social, como también de cuidado y preservacién del medio

PRESTIGIO HECHO CON
EXCELENCIA ACADEMICA

O LA MEJOR INTERNACIONALIZA
A INFRAESTRUCTURA TU PERFIL
FiSICA Y VIRTUAL ACADEMICO DE 300 UNIVERSIDADES
(1 11 | DEL PAiS
INDICADORES QUE
PROFESIONALES RESPALDAN NUESTRA
TITULADOS EXCELENCIA ACADEMICA
« COCHABAMBA
MOVILIDAD *LAPAZ
« SANTA CRUZ
ENTRE SEDES « TRINIDAD

* SUCRE



PLAN DE TiTULO OTORGADO: DURACION:

ESTUD'OS Licenciatura en Ingenieria en Comercio Internacional 4 AN (0]

ICT

m PRIMER SEMESTRE ) m SEGUNDO SEMESTRE > é
» ADMINISTRACION E INNOVACION DE NEGOCIOS » CALCULO APLICADO z
» ALGEBRA APLICADA » ECONOMIA DE EMPRESAS | o
» MACROECONOMIA | » MACROECONOMIA I b4
» INFORMACION FINANCIERA PARA LA TOMA DE DECISIONES | ¢ » INFORMACION FINANCIERA PARA LA TOMA DE DECISIONES |1 0
» INGLES TECNICO | g » INFORMATICA EMPRESARIAL
P INTRODUCCION A ING. COMERCIO INTERNACIONAL P INGLES TECNICO II <
» METODOS ESTADISTICOS PARA LA TOMA DE DECISIONES | z
o
m TERCER SEMESTRE > m CUARTO SEMESTRE > Illl-‘
» ADMINISTRACION DE COSTOS Y PRECIOS P DERECHO INTERNACIONAL z
» DERECHO EMPRESARIAL i P GESTION DEL TALENTO HUMANO —
» ECONOMIA DE EMPRESAS |1 i » MERCADOTECNIA | o
P ECONOMIA INTERNACIONAL » METODOLOGIA DE LA INVESTIGACION -—
P INGLES TECNICO Il P PROYECCIONES FINANCIERAS PARA LA TOMA DE DECISIONES o
> MATEMATICA FINANCIERA > TECN[CAS DE NEGOCIACION Y COMERCIALIZACION | m
» METODOS ESTADISTICOS PARA LA TOMA DE DECISIONES II » TEORIA DEL MUESTREO w
m QUINTO SEMESTRE > m SEXTO SEMESTRE > g
» ANALISIS DE INFORMACION FINANCIERA | i P ANALISIS DE INFORMACION FINANCIERA II 0
» ANALISIS MULTIVARIADO APLICADO » DISTRIBUCION Y LOGISTICA INTERNACIONAL z
» MERCADOTECNIAII P INTELIGENCIA DE MERCADOS INTERNACIONALES
» OPERACION ADUANERA P INVESTIGACION DE OPERACIONES (11
» TECNICAS DE NEGOCIACION Y COMERCIALIZACION |1 » MERCADOTECNIA INTERNACIONAL <
P TRATADOS INTERNACIONALES DE COMERCIO » PREPARACION Y EVALUACION DE PROYECTOS Y NEGOCIOS o
P ELECTIVA| P TECNICAS DE NEGOCIACION Y COMERCIALIZACION 111 m
—
SEPTIMO SEMESTRE > : m OCTAVO SEMESTRE > z
P ANALISIS DE INFORMACION FINANCIERA Il » JUEGO DE NEGOCIOS g
» COMPETITIVIDAD INTERNACIONAL P NEGOCIACIONES INTERNACIONALES Y ORGANISMOS
P DIRECCION DE EMPRESAS INTERNACIONALES MULTILATERALES z
» GEOPOLITICAY CAMBIOS GLOBALES » PRACTICA PRE-PROFESIONAL —
P GESTION DE LA CALIDAD Y NORMATIVA INTERNACIONAL P SEMINARIO DE MODALIDAD DE TITULACION

P> INTELIGENCIA DE NEGOCIOS INTERNACIONALES
» PROGRAMA EMPRENDEDOR
P ELECTIVAII

Autorizacién de la Universidad mediante R.S. Nro. 205336
Resolucidn de autorizacién de la carrera R.M. Nro. 339
Plan de Estudios aprobado por R.M. Nro. 0622/2016




REQUISITOS |
DE INSCRIPCION

ESTUDIANTES BOLIVIANOS

« 2 Certificados de Nacimiento (originales)

ESTUDIANTES EXTRANJEROS

« 1 Fotocopia de Cédula de Identidad BRASILENO
- 2 Fotocopias legalizadas del Titulo de Bachiller *

constancia.

*Ministerio de Educacion,
Secretarias Regionales Ministeriales
*Ministerio de Relaciones Exteriores,
Oficina de atencién de publico

TERRITORIO CHILENO, PERUANO, COLOMBIANO Y

« 2 Certificados de Nacimiento con “Apostilla de la Haya”.

+ 2 Concentrados de Notas con “Apostilla de la Haya”.
* En caso de no contar con el titulo de bachille aceptara TERRITORIO BOLIVIANO
provisionalmente la libreta de 6to de secundaria. Si el titulo « Visa estudiantil.
estuviese en tramite, se deberd presentar la boleta de « Carnet de extranjeria.

« Homologaciéon de concentrado de notas.

*Ministerio de Relaciones Exteriores

Colombia

*En cancilleria colombiana

Brasil

*Se realiza en los cartérios autorizados de su pais

CONTACTOS

SEDE ACADEMICA COCHABAMBA:
Campus Universitario Tiquipaya
C. Guillermina Martinez s/n
Telf.: (591-4) 4318800 « 4150100
Fax: (591-4) 4315148 « 4315886
Edif. Polifuncional UNIVALLE
Av. Ayacucho N° 256

Teléfono: (591-4) 4150200
Torre Académica América

Av. América N° 165

Teléfono.: (591-4) 4150300

OFICINA POTOSI:
Calle Hoyos N°41
Teléfono: (591-2) 6224673

SEDE ACADEMICA SANTA CRUZ: SEDE ACADEMICA LA PAZ:

Campus Eco Smart Campus Miraflores

Av. Banzer - Séptimo anillo Torre Académica

y Av. Juan Pablo Il Av. Argentina N° 2083

Teléfonos: (591-3) 3000001 Nueva Torre Innovacion

77314000 Av. Argentina N° 2067,

Cel.: (591) 74169067 - 74169068 ingreso pasaje Kattia
Teléfonos: (591-2) 2001800

SEDE ACADEMICA SUCRE: 2246725/6/7

Campus Las Delicias

Pje. Guillermina de Ruiz N° 1 SEDE ACADEMICA TRINIDAD:

Zona Bajo Delicias Campus El Gran Paititi

Teléfonos: (591-4) 6441664 Av. Reyes s/n

6443887 » 6462783 Teléfonos: (591-3) 4621238

Fax: (591-4) 6912809 4625144

Cel.: (591) 78295555

@ [Univalle @ /Univalle Bolivia . univalle_bolivia

www.univalle.edu




(Por queé estudiar
Ingenieria en Comercio
Internacional en nuestro
Sistema Nacional de
Educacion Superior?

Univalle para toda la vida
P> Software gratuito para nuestra comunidad universitaria.
» Internacionalizacion del perfil académico.

P Programa de becas para nuestros estudiantes, titulados,
docentes y administrativos.

P Descuento del 20% en el sistema Hospitalario Univalle.
P> Acceso a nuestras bibliotecas fisicas y virtuales.

P Ingreso gratuito a campos deportivos.

P Beca Generacidn para hijos de titulados.

» Descuento del 30% en la Facultad de Postgrado.

P Alumni Univalle Bolivia, la red de contactos profesionales mas
importante del pais.

Centros de Practica

P> Primer laboratorio de Neuromarketing en Bolivia.
» Laboratorio de Simulacién Bursatil.

P Incubadora de Empresas.

P> Sala de Innovacién Empresarial.

» Camara Gesell.

P Simulador de Juego de Negocios.

¥ Saladelnn

N L
S A 4
’on Empresarial



SISTEMA NACIONAL DE EDUCACION SUPERIOR
OFERTA ACADEMICA

Cochabamba La Paz Sucre Trinidad Santa Cruz

Facultad de Ciencias de la Salud

Medicina (6 anos)

Odontologia (5 afios)

Bioquimica y Farmacia (4.5 afios)

Lic. en Fisioterapia y Kinesiologia (4 afios)

Lic. en Enfermeria Clinico-Quirlrgica (4 afios)

Lic. en Nutricion y Dietética (4 afios)

Facultad de Ciencias Empresariales y Sociales

Ing. Comercial (4 afios)

Ing. en Comercio Internacional (4 afios)

Lic. en Derecho y Ciencias Juridicas (4 afios)

Lic. en Comunicacion y Medios Digitales (4 afios)

Lic. en Administracion de Empresas (4 afios)

Lic. en Psicologia (4 afios)

Lic. en Contaduria Pdblica (4 afios)

Ing. Financiera y de Riesgos (4 afios)

Ing. en Ciencia de Datos e Inteligencia de Negocios (4 afios)

Facultad de Informatica y Electrénica

Ing. Biomédica (4 afios)

Ing. Electrdnica (4 afios)

Ing. de Telecomunicaciones (4 afios)

Ing. de Sistemas Informaticos (4 afios)

Facultad de Arquitectura, Urbanismo y Disefio

Lic. en Arquitectura y Urbanismo (4.5 aios) ° ° ° ° °

Lic. en Diseflo de Interiores y Paisajismo (4 afios)

Lic. en Disefio Grafico y Comunicacion Visual (4 afios) ° ° ° °

Facultad de Gastronomia y Turismo

Lic. en Gastronomia (4 afios) ° ° °

Lic. en Turismo y Hoteleria (4 afios)

Facultad de Tecnologia

Ing. Petroquimica (4.5 afios)

Ing. Civil (4 afios)

Ing. de Petrdleo, Gas y Energias (4.5 afios)

Ing. en Industrias Alimentarias (4 afios)

Ing. Aerondutica (4.5 afios)

Ing. Electromecanica (4.5 afios)

Ing. Mecénica y de Automatizacion Industrial (4.5 afios)

Ing. Industrial y de Sistemas (4 afios) ° °

Ing. Industrial (4 afios) ° ° °




